
Wir sind ein mittelständisches, inhabergeführtes und in unserem Branchensegment marktführendes
Unternehmen mit Hauptsitz in Ehningen/Kreis Böblingen. Unsere Produktpalette – Maschinen,
Fachwerkzeuge, Zubehör – vertreiben wir seit Jahrzehnten an bodenverlegende Handwerksbetriebe und
den Fachgroßhandel. Ein wesentlicher Baustein unseres Erfolges sind unsere kompetenten Fachberater
(m/w/d) im Außendienst.

Für das Verkaufsgebiet Sachsen suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen agilen und zielstrebigen 

Wir bieten Ihnen: 

•   ein leistungsorientiertes Einkommen 
    bestehend aus fixen und variablen Anteilen, 
    einen neutralen Dienstwagen mit privater 
    Nutzungsmöglichkeit und umfangreiche 
    Sozialleistungen. 

Sie erwartet: 

•   eine gründliche Produktschulung sowie 
    eine ausführliche Einarbeitung in Ihr 
    Tätigkeitsgebiet. 

Wenn Sie an dieser Position interessiert sind,
bewerben Sie sich bitte per e-mail an 
claudia.heidusch@janser.com

Ihr Profil:

•   Bodenleger, Raumausstatter oder Verkäufer mit 
    technischem Verständnis, handwerklichem Geschick 
    und Erfahrung im Vertrieb an Handwerksbetriebe und 
    Fachgroßhandel

•   Sicheres Auftreten, eigenverantwortliche und engagierte 
    Arbeitsweise mit Gespür für die einzelnen 
    Kundenbedürfnisse 

•   Ausgeprägte Kundenorientierung und gute 
    Kommunikationsfähigkeit, sowie Freude am Verkaufen 

•   Befähigung zum Aufbau und Erhalt langfristiger 
    Kundenbeziehungen

•   Ihr Wohnort liegt idealerweise im Verkaufsgebiet 

•   Sicherer Umgang mit moderner Informationstechnik 
    (MS Office, ERP und CRM Systeme)   

Fachberater Außendienst (m/w/d)
für unsere Produkte für das verarbeitende Handwerk und den Fachgroßhandel
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Professionelle Fußbodentechnik

Ihr Aufgabengebiet:

•   Übernahme und Betreuung eines 
    bestehenden Verkaufsgebietes 

•   Pflege und qualifizierter Ausbau 
    des erstklassigen Kundenstamms

•   Anwendungsberatung, 
    Produktpräsentationen bei 
    Kunden und auf Messen

•   Gezielte Akquisition neuer, lang- 
    fristiger Geschäftsverbindungen

•   Umsetzung von Verkaufs-
    förderungsmaßnahmen

•   Eigenständige Tourenplanung, 
    Reisetätigkeiten mit geringer 
    Übernachtungserfordernis


