Mit einer 135-jahrigen Geschichte ist Tarkett ein weltweit fiihrendes Unternehmen im Bereich in-
novativer Losungen fiir FuBboden und Sportbelége. Mit seiner breiten Produktpalette, darunter
Vinyl, Linoleum, Teppichboden, Holz und Laminat, Kunstrasen und Laufbahnen fiir Athleten, be-
liefert die Unternehmensgruppe Kunden in mehr als 100 Landern weltweit. Tarkett beschaftigt
13.000 Mitarbeiter und verfiigt Giber 35 Industrieanlagen.

Wir suchen schnellstmdglich zur weiteren Verstarkung
Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) im AuBendienst

fiir den Bereich Objekt in folgende Regionen:
Bayern-Ost und Hannover/Bielefeld

Sie suchen eine neue und besondere Herausforderung? Dann starten Sie in unserem Unterneh-
men als Vertriebsmitarbeiter (m/w/d) im Homeoffice. In dieser Position sind Sie fiir den Verkauf
von Bodenbelédgen innerhalb des Objektgeschéftes zusténdig.

Ihre Aufgaben:
Sie sind Ansprechpartner innerhalb des gesamten Objektprozesses und verant-
wortlich fiir die Beobachtung und Initiative bei neuen Bauprojekten, verbunden mit
der Begleitung des Prozesses von Planung tiber Ausschreibung bis hin zu Vergabe
und Verlegung
Sie arbeiten eng mit Architekten, Bauherren und Generalunternehmern zusammen
Als Teil unseres Teams vermarkten Sie unser Bodenbelagssortiments und sorgen
fiir den Aufbau und die Pflege einer langfristigen Geschaftsbeziehung
Ebenso gehdren zu Ihren Aufgaben die selbststéndige Steuerung und Umsetzung
samtlicher Beratungs- und Verkaufsaktivitdten sowie die Weiterentwicklung vor-
handener Kunden und Identifikation neuer Kunden
Sie sind zustéandig fiir die Erhéhung der Marktdurchdringung bei Entscheidern und
ausschreibenden Stellen und ibernehmen die Bearbeitung von Ausschreibungen
und der Objektpreissteuerung
Sie entwickeln gemeinsam Konzepte zur Marktbearbeitung in den Bereichen Mar-
keting, Produkt Management und Brand Management und setzen diese um
Zu lhren Aufgaben gehoren die Anpassung der Produktpalette bzw. der angebote-
nen Produkte an die Bediirfnisse der Kunden sowie die Fiihrung von Jahres- und
Listungsgesprachen, Vertragsverhandlungen, Preis- und Konditionsgesprachen
Sie erstellen Verkaufsprognosen und fiihren eine permanente Wettbewerbs-
und Marktbeobachtung

lhr Profil:

+ Sie verfiigen Gber nachweisbare Erfolge im Vertrieb komplexer Services und Pro-
dukte idealerweise im Bereich Bodenbeldge
Auch kunden- und vertriebsorientierte Praktiker mit technischem Hintergrund
sind uns willkommen — beispielsweise Bau-/Projektleiter
Sie haben ein technisches oder betriebswirtschaftliches Studium abgeschlossen
oder eine vergleichbare Qualifikation
Ausgepragte Kunden- und Dienstleistungsorientierung, Kommunikationsstarke
und ein abschlussorientiertes Verhandlungsgeschick sind fiir Sie keine
Fremdworter
Sie bringen eine strategische Arbeitsweise sowie unternehmerisches Denken und
Handeln mit
Verhandlungssichere Deutsch- und gute Englischkenntnisse sowie ein routinierter
Umgang mit MS-Office und CRM-Systemen setzen wir voraus
RegelmaRige Geschaftsreisen sind fiir Sie selbstverstandlich

Bei uns erwarten Sie ein interessantes und abwechslungsreiches Arbeitsumfeld, eine
langfristige Perspektive sowie attraktive Mitarbeiterangebote. Wir bieten lhnen Entwick-
lungsmoglichkeiten durch ein gezieltes und auf Sie abgestimmtes Talentmanagement.
Ebenso profitieren Sie von einem individuell konfigurierbaren Firmenwagen nach unse-
ren Firmenrichtlinien, auch zur privaten Nutzung.

Wir freuen uns auf lhre aussagekriftige Bewerbung inkl. Gehaltsvorstellungen und
Verfiigbarkeit!

bewerbung@tarkett.com / www.tarkett.de
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